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	Одним из современных требований к результатам обучения школьников является формирование функциональной грамотности, позволяющей ставить и решать важнейшие, жизненные задачи, с которыми предстоит столкнуться непосредственно во взрослой жизни. Ученик при изучении различных разделов математики постоянно должен понимать: зачем этот предмет ему нужен, как связаны изучаемые понятия с насущными задачами практики. 
Актуальность данной методической разработки в том, что она направлена на решение этой задачи. Тема занятия «Открытие антикафе: составление бизнес-плана» выбрана в связи с необходимостью формирования функциональной грамотности обучающихся через решение практико-ориентированных задач. В ходе занятия учащиеся решают практико-ориентированные задачи, связанные с открытием антикафе и планированием его деятельности. Разработка раскрывает вопросы расчета расходов на аренду помещения, ремонт и закупку оборудования, а также планирования рекламной кампании и определения возможной прибыли предприятия. Особое внимание уделяется применению математических знаний в реальных жизненных ситуациях. Практическая значимость разработки состоит в том, что учащиеся работают с таблицами, выполняют вычисления, анализируют полученные данные и делают выводы на основе результатов расчетов. Занятие способствует развитию навыков сотрудничества, критического мышления и принятия обоснованных решений. Представленные задания направлены на формирование у школьников умения использовать математику для решения практических задач повседневной жизни. 
В основе занятия лежит кейс-технология и технология обучения через решение практико-ориентированных задач. Выбор данных технологий обусловлен их высокой эффективностью в формировании функциональной грамотности. «Кейс-технология» — это обучение действием, была разработана в Гарвардской школе бизнеса в 1920 году. Суть её состоит в том, что усвоение знаний и развитие умений — это результат активной самостоятельной деятельности учащихся по разрешению конкретных жизненных ситуаций. Работа с реальной жизненной ситуацией позволяет повысить мотивацию обучающихся, развивать самостоятельность, критическое мышление и умение применять математические знания на практике.
Новизна разработки «Открытие антикафе: составление бизнес-плана» заключается в интеграции математического содержания с элементами финансовой грамотности и предпринимательской деятельности. Обучающиеся не только выполняют вычисления, но и выступают в роли специалистов различных направлений (администраторов, рекламщиков, экономистов), принимая решения в условиях, максимально приближенных к реальным. Методическая разработка носит межпредметный характер и обеспечивает интеграцию с другими учебными дисциплинами:
· обществознание (обучающиеся знакомятся с элементами предпринимательской деятельности: понятиями «бизнес», «расходы», «доход», «прибыль», «реклама», «услуга». Формируется представление о роли экономики в жизни общества и основах финансового поведения)
· информатика (используются элементы обработки информации: работа с таблицами, структурирование данных, представление результатов расчетов в удобной форме)
· русский язык (развиваются навыки грамотного оформления вывода, составления рекламного текста, аргументированного устного выступления)
· технология (рассматриваются элементы проектной деятельности: планирование бизнеса, распределение ролей, разработка продукта)
Методическая цель: продемонстрировать эффективность кейс – технологии для формирования функциональной грамотности обучающихся.
Образовательная цель: формирование у обучающихся умений применять математические знания для решения практических задач, связанных с финансовыми расчетами, анализом данных и планированием деятельности.
Образовательные задачи:
- организация учебного сотрудничества и совместной деятельности с обучающимися для успешного решения кейса;
- развитие аналитических способностей и критического мышления;
- развитие коммуникативных навыков и умения работать в группе;
- развитие творческих способностей;
- обучение работе с таблицами, числовой информацией и финансовыми данными;
- воспитание ответственности, настойчивости в достижении цели, аккуратности и бережливости;
- развитие умения самостоятельно планировать пути достижения целей, в том числе альтернативные, осознанно выбирать наиболее эффективные способы решения жизненных задач;
- развитие умения анализировать результаты вычислений и делать выводы;
- ознакомление с этапами создания бизнес-проекта (профориентационная направленность).
Место в содержании образования: Разработка может быть использована при изучении тем «Действия с натуральными числами», «Десятичные дроби», «Проценты», «Решение текстовых задач» в курсе математики 5–7 классов. Также занятие может быть проведено в рамках внеурочной деятельности по формированию функциональной и финансовой грамотности.
Используемые технологии: кейс-технология; технология проблемного обучения; технология группового обучения; элементы проектной деятельности, технология сотрудничества.
Приемы мотивирования обучающихся: использование жизненного контекста; распределение социальных ролей; работа в команде; защита результатов деятельности; ситуация успеха; практическая значимость выполняемых заданий.
Педагогические подходы: деятельностный подход; практико-ориентированный подход; личностно-ориентированный подход; мозговой штурм.
Планируемые образовательные результаты
Личностные результаты
· осознание практической значимости математических знаний;
· формирование ответственного отношения к принятию финансовых решений;
· развитие познавательного интереса к изучению математики;
· построение своего общения, совместной деятельности на основе правил коммуникации: умения договариваться, мирно разрешать конфликты, уважать другое мнение.
Метапредметные результаты
· умение работать с информацией;
· умение планировать и организовывать совместную деятельность;
· развитие навыков коммуникации и аргументации;
· умение анализировать и интерпретировать данные;
· соблюдение правил ведения диалога и дискуссии: корректно задавать вопросы и высказывать своё мнение.
Предметные результаты
· выполнение вычислений с натуральными числами и десятичными дробями;
· решение практико-ориентированных задач;
· применение математических знаний для финансовых расчетов;
· умение представлять результаты вычислений в виде таблиц и выводов.
Методические рекомендации по проведению по проведению занятия
Форма организации образовательного события: урок общеметодологической направленности.
Этапы занятия:
1. Подготовка кейса. Необходимо разработать учебную ситуацию (кейс), которая отражает практическую проблему, связанную с созданием антикафе. Кейс должен соответствовать целям занятия, иметь соответствующий уровень сложности, иллюстрировать несколько аспектов темы, быть актуальным и провоцировать дискуссию. При этом ситуация не должна подводить к «единственно верному» решению — это должно побуждать к поиску разных подходов. Так же необходимо разработать словарь (глоссарий) ключевых терминов. Данный словарь поможет обучающимся лучше понимать содержание занятия, правильно выполнять расчеты и уверенно участвовать в обсуждении проекта. 
2. Ознакомление учащихся с ситуацией, сроками выполнения заданий. Рассказать учащимся о форме проведения занятия. Представить задание кейса, сформулировать проблемную ситуацию.
3. Организация работы в группах. Распределить учащихся на три группы (администраторы, рекламщики, экономисты); раздать задания. Учитель должен контролировать время, поддерживать дисциплину в группе.
4. Этап решения кейса. Учащиеся знакомятся с ситуацией и её особенностями, выделяют основную проблему и факторы, которые могут на неё повлиять; предлагают концепции для «мозгового штурма»; анализируют последствия принятия того или иного решения; предлагают варианты действий.
5. Дискуссия и презентация решений. После решения кейса проводится обсуждение, в ходе которого учащиеся представляют свои решения, обмениваются мнениями, анализируют предложенные варианты.
6. Оценка работы учащихся и принятых решений. Рефлексия. Критерии оценки включают полноту анализа, реалистичность плана, аргументацию. По итогам работы с кейсом проводится рефлексия деятельности учащихся: обсуждение, что было сложным, что удалось или не удалось, что удивило и т. п.
Данная разработка направлены на формирование у школьников умения использовать математику для решения практических задач повседневной жизни. В результате занятия по решению кейса, связанного с созданием антикафе, формируется интеллектуальный продукт, который представляет собой ответ на поставленный вопрос. Этот продукт — результат анализа проблемной ситуации, сбора и обработки информации, генерации и оценки возможных решений. 
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Сценарий занятия «Открытие антикафе: составление бизнес-плана»
Организационный момент, мотивация
Вступительное слово учителя: 
Здравствуйте, ребята! Сегодня у нас будет необычное занятие. Мы попробуем себя в роли настоящих специалистов, от решений которых зависит успешность реального бизнеса. Представьте, что в нашем городе инвестор планирует открыть антикафе — современное пространство для общения, учебы и отдыха. Но прежде, чем вложить деньги, он хочет убедиться, что проект продуман: все расходы рассчитаны, реклама эффективна, а деятельность будет прибыльной. Сегодня мы убедимся, что математика — это не только учебный предмет, а инструмент, который помогает принимать важные жизненные решения.
Постановка проблемы
Как вы думаете, можно ли открыть успешный бизнес, не используя математику?
(учитель выслушивает ответы учащихся)
Ваши решения будут не учебными «в тетради», а максимально приближенными к реальной жизни. Ошибка в расчетах может повлиять на весь проект, а точный расчет — сделать его успешным. Именно вы сегодня станете командой экспертов. Каждая группа получит свою профессиональную роль.
· администраторы займутся расчетом затрат на помещение, ремонт и оборудование;
· рекламщики просчитают стоимость рекламной кампании;
· экономисты определят доходы и возможную прибыль.
Инвестор выделил 1 000 000 рублей на открытие антикафе. Необходимо определить, хватит ли этой суммы для открытия бизнеса. У нас есть исходные условия и бюджет. Ваша задача — определить: сколько денег потребуется для открытия антикафе; как распределить расходы; будет ли проект прибыльным.
Работа в группах
Класс делится на три группы: «Администраторы», «Рекламщики», «Экономисты». 
Каждая группа получает карточку с заданиями и таблицами для расчетов.
Во время работы важно: выполнять все вычисления аккуратно; фиксировать промежуточные результаты; обсуждать решения внутри группы; аргументировать свои выводы. Через 20–25 минут каждая группа представит результаты своей работы.
Группа: Администраторы
Задача: Необходимо рассчитать первоначальные расходы на открытие антикафе и определить стоимость посещения для клиентов. Исходные данные: 
1. Площадь помещения — 100 м².
2. Аренда помещения за месяц — 65 000 руб.
3. Стоимость ремонта: покраска стен — 900 руб./м²; укладка пола — 1100 руб./м².
Необходимо приобрести мебель и оснащение:
	Наименование
	Количество
	Цена

	Стол
	8 шт.
	7 500 руб.

	Стул
	32 шт.
	2 000 руб.

	Диван
	3 шт.
	20 000 руб.

	Настольные игры
	10 шт.
	25 000 руб.

	Кофемашина
	1шт.
	30 000 руб.

	Посуда 
	16 шт.
	7 000 руб.

	Детали интерьера
	10 шт.
	15 000 руб.

	Реклама открытия
	1 шт.
	18 000 руб.


Выполните расчеты:
1. Найдите стоимость покраски стен.
2. Рассчитайте стоимость укладки пола.
3. Найдите стоимость всей мебели.
4. Рассчитайте общие расходы на помещение и оборудование.
5. Сделайте вывод.
Организуйте работу антикафе так, чтобы посетителям было комфортно и интересно.
Выполните задания:
1. Составьте правила поведения в антикафе (5–7 правил).
2. Разработайте расписание работы на день.
3. Предложите мероприятия на неделю.
Группа: Экономисты
Задача: Рассчитать доходы и возможную прибыль антикафе. Исходные данные: 
1. Стоимость посещения: первый час — 150 руб.; каждый следующий час — 100 руб.
2. Среднее время посещения — 3 часа.
3. В месяц планируется принять 700 посетителей.
Дополнительные ежемесячные расходы:
	Статья расходов
	Сумма

	Зарплата сотрудников
	200 000 руб.

	Коммунальные услуги
	30 000 руб.

	Интернет
	5 000 руб.

	Кофе, печенье
	5 000 руб.


Выполните расчеты:
1. Рассчитайте стоимость посещения одного клиента.
2. Рассчитайте сумму ежемесячных расходов.
3. Определите предполагаемую прибыль за месяц.
4. Сделайте вывод о рентабельности проекта.
Группа. Рекламщики
Задача: Разработать рекламную кампанию для нового антикафе и рассчитать бюджет. Исходные данные:
	Вид рекламы
	Стоимость

	Рекламный щит
	25 000 руб.

	Листовка
	10 руб.

	Реклама в социальных сетях
	30 000 руб.

	Промоакция
	15 000 руб.


Планируется: 3 рекламных щита; 1500 листовок; 1 рекламная кампания в социальных сетях; 2 промоакции.
Выполните расчеты:
1. Определите стоимость размещения рекламных щитов.
2. Рассчитайте стоимость печати листовок.
3. Найдите стоимость промоакций.
4. Вычислите общий рекламный бюджет.
5. Определите, какой вид рекламы оказался самым затратным.
Выполните задания:
1. Придумайте название антикафе, создайте эскиз логотипа.
2. Придумайте рекламный слоган.
3. Составьте рекламное объявление объёмом 40–50 слов.
4. Выберите три места или способа размещения рекламы.
5. Объясните свой выбор.
Представление результатов, подведение итогов работы.
Каждая группа кратко представляет: свои расчеты; выводы; обоснование решений. Затем группы объединяют результаты. Необходимо ответить на вопросы:
1. Хватит ли инвестору 1 000 000 рублей для открытия антикафе?
2. Какая статья расходов оказалась самой затратной?
3. Можно ли сделать проект более выгодным?
4. Почему важно уметь делать такие расчеты в реальной жизни?
Критерии оценивания
· правильность выполнения задания — 5 баллов;
· обоснованность выводов — 3 балла;
· умение работать с информацией – 3 балла;
· творческий подход – 2 балла;
· работа в команде — 2 балла.
Рефлексия
Сегодня вы попробовали себя в роли экономистов, администраторов и маркетологов. Вы убедились, что математика — это инструмент, который помогает принимать реальные решения. И возможно, кто-то из вас сегодня впервые понял, что умение считать — это не просто школьное задание, а навык, который может привести к созданию собственного проекта в будущем.
Ребята, оцените свою работу:
· Что было самым сложным?
· Что получилось лучше всего?
· Где пригодятся такие умения в жизни?
Список литературы
1. Математика. 5–7 классы: учебник для общеобразовательных организаций / под ред. (указать УМК). – М.: Просвещение, 2023.
2. Формирование функциональной грамотности обучающихся: методические рекомендации. – М.: Минпросвещения РФ, 2023.
3. Финансовая грамотность школьников: методическое пособие для учителей. – М.: Банк России, 2022.
4. Российская электронная школа (РЭШ): образовательная платформа. – URL: https://resh.edu.ru






Приложение
Глоссарий к занятию «Открытие антикафе: составление бизнес-плана»
Антикафе — место, где посетители платят не за еду или напитки, а за время пребывания.
Бизнес — деятельность, направленная на получение прибыли.
Бизнес-план — документ, в котором описываются расходы, доходы и план работы предприятия.
Инвестиции — деньги, вложенные в развитие проекта с целью получения прибыли.
Аренда — плата за использование помещения.
Ремонт — работы по улучшению состояния помещения.
Реклама — способ привлечения клиентов к товару или услуге.
Рекламная кампания — комплекс мероприятий по продвижению бизнеса.
Щит (рекламный) — большая наружная реклама на улице.
Листовка — небольшое печатное рекламное объявление.
Промоакция — мероприятие для привлечения внимания клиентов (акции, скидки, подарки).
Расходы — деньги, которые тратятся на организацию деятельности.
Доход — деньги, которые получает предприятие от клиентов.
Прибыль — разница между доходами и расходами.
Рентабельность — показатель того, насколько выгоден бизнес.
Тариф — установленная цена за услугу (например, за час пребывания).
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